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B 2500 Fenster auf einem Schiff, und jedes ist ein biBchen anders...
Transparenz und Sicherheit - nicht nur beim Glas

Wenn lhr Traumurlaub auf einem
Kreuzfahrtschiff lhnen wirklich unver-
gessliche Momente und wunderschéne
Ausblicke verschafft, haben Sie das
nicht zuletzt der Firma Marine Glazing
zu verdanken. Denn die hat mit
groBer Wahrscheinlichkeit fiir makel-
lose Transparenz und hoéchste Sicherheit
an Bord gesorgt, gehort sie doch zu
den ganz wenigen auf Schiffsvergla-
sung spezialisierten Unternehmen.

m wiirttembergischen Ba-
lingen, weit weg von den

bik, sorgt Bernd Brombach
dafur, dass die Ideen der
Schiffsarchitekten und die
Traume der Urlauber zuein-
ander finden. Dabei geht es
nlcht um irgendwelche »Bullaugen«, son-
dern um wirkliche Herausforderungen. Ein
riesiges Panorama-Glasschiebedach zum
Beispiel, elegant gebogen und so getont,
dass es tagsiber schon blau ist und nachts
so klar, dass man die Sterne beobachten
kann... Technisch alles machbar, betont
der Fachmann, der mit seinem Partner
Michael Gess seit den friihen 80er Jahren
in der Glasbranche tatig ist — aber die Crux
liegt in der Vielfalt. Denn selbst die »ein-
fachen« Fenster sind insofern nicht ein-
fach, weil es auf einem Schiff kaum je
zwei gleiche Exemplare gibt.

Da kommen pro Luxusliner schon mal
leicht 2500 verschiedene Fenster zusam-
men. Sie alle mussen kalkuliert, verwaltet,
archiviert und verbucht werden. Und
wenn mal eines kaputt geht, muss es in
kUrzester Zeit ersetzt werden. Wenn dann
die Fachleute von Marine Glazing zur
Montage nach Hawaii oder Singapur jet-
ten, kénnen sie ganz sicher sein, auch
exakt die richtige Scheibe im Gepéack zu

. haben. Denn Bernd Brombach hat schon

Business-Software fiir Menschen

vor vielen Jahren dafur gesorgt, dass in
dieser komplexen Warenwirtschaft nichts
dem Zufall Uberlassen bleibt. Auch hier
kommt es schlieBlich auf Transparenz an —
und auf Sicherheit.

arum er daflr die Auftragsbearbei-

tung von GDI ausgewahlt hat? »Sie
ist ganz einfach die beste«, sagt er ohne
zu zoégern; »flr einen Mittelstandler gibt
es da gar keine Alternative.« Und der
gelernte Betriebswirt weil3, wovon er
spricht, hat es mit anderen Produkten ver-
sucht und auch schon mit SAP gearbeitet.
»Das ist von der Kostenseite nicht zu stem-
men, und dann muss ich auch noch den
ganzen Betrieb nach der Software ausrich-
ten.« Bei GDI, so Brombach, gehe das
ganz anders: Der GDI-Fachhandelspartner
kommt ins Haus, fragt, wie das bisher
gemacht wurde und was gewdnscht ist —
und zeigt dann, wie sich das in der EDV
umsetzen und abbilden lasst. »Und die
GDI-Warenwirtschaft erweist sich hier als
ein unglaublich flexibles Instrument, mit
dem fast alles machbar ist.«

So kommt es beispielsweise immer wieder
vor, dass die Fenster gemaB dem Plan
ganz andere MafBe aufweisen als spater
das reale Loch im realen Schiff. Da stimmt
dann der angebotene Preis am Ende nicht
mit dem tatsdachlichen Preis Uberein. Das

alles einzeln auszurechnen
— und dem Kunden auch
noch plausibel zu machen
— war friher eine unglaub-
lich zeitraubende und
fehlertrachtige Angele-
genheit. Heute greift die
GDI-Auftragsbearbeitung
einfach auf die Stamm-
daten zurlck und gleicht
blitzschnell den Angebots-
preis mit den tatsachlichen
MaBen ab - und liefert
eine fur den Kunden nach-
vollziehbare Auswertung. \Wo man friiher
Ordner walzen, Faxe lesen und mit Excel
herumrechnen musste, kommt heute das
Ergebnis per Mausklick. »Solche und ande-
re Anpassungen bringen uns nicht nur eine
enorme Ersparnis«, resimiert Bernd
Brombach, »sie bringen auch ein hohes
MaB an Sicherheit in das Unternehmen
und schaffen bei unseren Kunden
Vertrauen.«

nd die Amortisation der Kosten? Auch

hier ist die Antwort kurz und bindig:
»Die Software ist nicht teuer — und unterm
Strich rechnet sich auch das Customizing
allemal. Insgesamt fir den Mittelstandler
ein gutes Preis-Leistungs-Verhaltnis. «
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